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Статья посвящена вопросам наличия у организаций кредиторской задолженности, ее структуре и анализу на примере конкретной организации. Проблемы снижения задолженности для многих организаций являются достаточно острыми, требуют значительного внимания и  проведения анализа, на основе которого можно определить пути  ее снижения. В статье представлен экспресс-анализ наличия кредиторской задолженности малого предприятия, определены мероприятия по ее снижению.

Кредиторская задолженность – это денежные средства, которые на определенный срок привлечены предприятием для собственных нужд, но, которые необходимо возвратить организациям (контрагентам) или физическим лицам. 
Кредиторская задолженность – как экономический показатель, может способствовать  возникновению многих проблем для организации, если не проводить регулярный ее мониторинг и анализ. 
Данная задолженность – может определяться не только  денежной суммой, но и объемом товарно-материальных ценностей, то есть –организация может использовать денежный или товарный кредит в собственных целях в определенный период времени, в связи с чем возникает вопрос, насколько подобный факт может снизить финансовую устойчивость кредитора в этот период, так как вопрос финансового результата за отчетный период всегда важен для любого руководителя, то есть – руководитель должен знать, какие риски присутствуют при наличии подобной задолженности. [1 ].
Для устранения  различных вариантов риска – руководителю необходимо знать нормативное регулирование кредиторской задолженности  как в правовом, так и экономических аспектах, например: Гражданский Кодекс, Налоговый кодекс, Федеральные законы, указы Президента РФ, постановления правительства, Приказы Минфина РФ и т.д.
Кредиторская задолженность в основном финансовом документе «Балансе» отражается в пассиве, бухгалтерская служба должна вести аналитический учет, который позволит выявить любую задолженность по каждому кредитору и сроку ее возникновения, это важные моменты в учете сумм задолженности, так как, существует тесная взаимосвязь с такими показателями, как: период оборачиваемости задолженности, и величины начисленных пени и штрафов.
Стоит отметить, что привлечение средств на развитие предприятия – за счет кредиторской задолженности –всегда имеет временное ограничение, общеизвестно, любой долг подлежит возврату (условия возврата определяются  в любом договоре или определяются действующими нормативными документами), следовательно, использование задолженности для качественного развития предприятия имеет временный характер, руководителю стоит проводить анализ, и выявлять, насколько это рискованно с точки зрения – получения в дальнейшем – пеней и штрафов, при оплате которых – можно получить «обратный эффект», то есть значительно снизить финансовую устойчивость организации. 
Таким образом, показатель  «кредиторская задолженность», несомненно, один из значимых в системе учета и прогнозирования  финансовой устойчивости организации на перспективу.

Для успешного развития организации необходимо ежеквартально определять период возникновения любого вида задолженности и, обязательно, причины ее возникновения.  

Основными видами задолженности являются:

1. задолженность поставщикам (контрагентам),

2. дочерними (или головным) фирмам,

3. задолженность в различные бюджеты,

4. долги по учредительному договору,

5. также, и по полученным авансовым платежам, 

6. перед персоналом (например - по заработной плате, страховым выплатам и пр),

7. задолженность по оплате векселей;

Задолженность  бывает: просроченной  и - не просроченной.

Практика показывает, что по отношению к дебитору – кредитор, зачастую, определяет вариант гашения долга – на свое усмотрение, иногда, в особых случаях, задолженность можно снизить за счет, например, взаимозачетов или ее списания – в виде  невостребованного долга, следовательно, улучшить финансовое состояние организации на определенную дату). [ 2].
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Рисунок 1 – Классификация кредиторской задолженности
При анализе данного вида задолженности руководителю необходимо  изучить причины,  динамику, ее структуру и периоды  возникновения. 

В таблице 1 представлена динамика и структура кредиторской задолженности ООО «Старт» за 2019г.

Таблица 1 – Динамика и структура кредиторской задолженности за 2019г.

	Источники капитала
	Наличие средств, тыс. руб.
	Темп роста, %
	Структура средств, (%)

	
	На начало года
	На конец года
	Изме-нение (+;-)
	
	На начало года
	На конец года
	Изме-нение (+;-)

	Кредиторская задолженность , итого:
	255446,1
	123578.2
	-132 868
	48,19
	100,00
	100,00
	

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	поставщики 
	137925,1
	75 311,1
	-62 614
	54,60
	53,77
	60,2
	7,16

	задолженность перед сотрудниками
	9009,0
	11195
	2 186,1
	124,26
	3,51
	9,05
	5,55

	задолженность перед внебюджетными фондами
	8028
	4168
	-3 860,1
	51,92
	3,13
	3,36
	0,24

	задолженность по налогам
	7453,0
	4636
	-2 817
	62,20
	2,91
	3,76
	0,85

	прочие кредиторы
	608
	1500,0
	892
	246,71
	0,24
	1,21
	0,98

	по полученным авансам
	93423,1
	26768.1
	-66 655
	28,65
	36,43
	21,66
	-14,77


Весомый процент в составе задолженности – составляет величина: задолженности перед контрагентами – на начало  - 53,77%  и 60,2% - на конец года. 
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Рисунок 2 – Структура кредиторской задолженности за 2019 год

В целом, величина задолженности за год – снижается, однако, ее наличие – сохраняется, что характеризует систему управления  организацией – как не достаточно эффективной.  

Для более полного анализа стоит провести анализ оборачиваемости (таблица 2):
Таблица 2 -  Анализ оборачиваемости  задолженности за 2018-2019 гг.

	Показатели
	2018год
	2019год
	Отклонение

	Выручка, тыс. руб. (В)
	554762
	966443
	411681

	Кредиторская задолженность, тыс. руб. (Кз)
	255445
	123577
	-131867

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности, (Кокз = В / Кз)
	2,17
	7,81
	5,64

	Длительность оборота кредиторской задолженности, дни
	165,76
	46,02
	-119,72


Задолженность в данной организации погашается, как минимум, через два-три месяца, это неплохой показатель, однако, и его можно снизить, например, до одного месяца. 
В целом, анализ, управление и снижение кредиторской задолженностью – есть важное условие для динамичного развития любой организации, в результате ее снижения  – можно получить больший объем прибыли, рост ликвидности, значительно снизить финансовые риски. [ 5].
Управление задолженностью необходимо и для получения устойчивых производственных связей, все это, в свою очередь, позволит создать предприятию имидж надежного партнера – при заключении договоров.

Постоянный контроль за состоянием расчетов по их срокам – является необходимостью, что, в итоге, будет способствовать более устойчивому развитию организации. 
Принимать оперативные меры по устранению задолженности и снижению ее величины – есть первостепенная задача как руководителя, так и работников бухгалтерской службы, в противном случае – можно получить штрафы и пени от кредиторов, что, несомненно, будет снижать результат деятельности предприятия за любой отчетный период.
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