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На сегодняшний момент одним  из главных показателей успешного ведения бизнеса является наличие положительного финансового результата деятельности – прибыли. «Прибыль – это важнейшая экономическая категория, определяющая интенсивность пополнения собственных финансовых ресурсов, от уровня обеспеченности которыми, в свою очередь, зависит степень финансовой устойчивости организации» [4].

Наличие отрицательного финансового результата деятельности организации – убытка, свидетельствует об иммобилизация собственного капитала, что создает предпосылки для повышения степени зависимости организации от внешних источников финансирования, а в итоге – сокращения ее платежных возможностей и увеличения риска банкротства [4].

Финансовый результат деятельности предприятия является показателем значимости данного предприятия в народном хозяйстве. В рыночных условиях хозяйствования любое предприятие заинтересованно в получении положительного результата от своей деятельности, поскольку благодаря величине этого показателя предприятие способно расширять свою мощность.

Экономисты большое место уделяют изучению финансовых результатов хозяйственной деятельности предприятия, но подходят к определению экономического содержания этого понятия с разных аспектов.

В экономической литературе категория прибыли раскрывается с различных сторон и в разных аспектах. Исследованию отношений, связанных с ее функционированием в экономике, посвящены многие труды отечественных и зарубежных экономистов. Еще со времен Л.Пачоли прибыль выступает как цель деятельности коммерческого предприятия. Цель каждого купца заключается в получении законной и соответственной прибыли.[8] Аналогичный подход закреплен в статье 50 Гражданского кодекса РФ, согласно которому юридическими лицами могут быть организации, преследующие извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности (коммерческие организации).[1]

Различные общественно-исторические условия развития стран послужили созданию различных теорий, понятий, трактовок прибыли. В экономической литературе рассматриваются несколько теорий прибыли.
Первой попыткой объяснения источника прибыли была теория меркантилистов, автором теории торгового баланса является Т.Мен (1571–1641), утверждавший, что прибыль возникает во внешней торговле  результате того, что люди продают товары за границей по более высоким ценам, чем они их купили.

Основателем трудовой теории стоимости можно считать У.Пети, жившего в Англии в 17-ом веке, разработку теории продолжили А.Смит и Риккардо, которые внесли большой вклад в исследование сущности прибыли, расширив область ее рассмотрения сферой промышленного производства, а затем и непроизводительной сферой. Однако А.Смит и Рикардо изучали в большей степени капиталистическое производство и увидели источник прибыли не в обращении, а в производстве. 

Учение К.Маркса является логическим продолжением учения Смита и Риккардо. Стоит отметить, что предметом исследования в работах Маркса является капиталистический способ производства, а главным в учении — теория прибавочной стоимости. Согласно, которой основным источником формирования прибыли является труд работников производственной сферы экономики. Этот труд создает прибавочный продукт и прибавочную стоимость, а прибыль при этом представляет собой превращенную форму прибавочной стоимости.[3]

С развитием технического прогресса и товарно-денежных отношений совершенствуется теория, так основатели австрийской школы маржинализма К.Менгер (1840–1921), Ф.Визер (1851–1926), Е. Бем-Баверк (1851–1914) «в противовес марксисткой теории трудовой стоимости применили оригинальную теорию стоимости» [2]. Согласно этой концепции, в основании цены товара (блага), лежит объективная оценка, сложившаяся на рынке, а не стоимость, определяемая затратами труда, не потребительская стоимость или полезность самого товара (блага). 

В отличие от классиков у маржиналистов, собственники благ не имеют классового деления и выступают как равноправные субъекты обмена — продавцы и покупатели. Основатели австрийской школы маржинализма более объективно оценивали активы, следовательно, финансовый результат относительно классической школы формировался в более реальной оценке.[5]

Известно, что русская бухгалтерия, которая тесно связана с именем Ф.Е. Езерского, базировалась на наблюдении только экономической природы учитываемых процессов. При этом игнорировалась любая юридическая подоплека, способная исказить информацию об имуществе предприятия и источниках их возникновения. В результате по данным такой бухгалтерии прибылью является прирост капитала, подтвержденный эквивалентной ему денежной массой.[6]

В современных условиях подходы к исчислению финансового результата развиваются более активно, что связано с совершенствованием информационных технологий, выходом бизнеса за пределы одной страны, активной диверсификацией деятельности, мобильностью организационной структуры фирмы, изменением стиля и методов управления, возможностью использования инструментария финансового и бухгалтерского инжиниринга. Все это позволяет выделить следующие наиболее распространенные варианты исчисления финансового результата:

1. по данным различных балансов (прогнозных, ликвидационных, консолидированных и др.); 

2. на основе данных производственной бухгалтерии (маржинальный доход, производственный финансовый результат и др.); 

3. на основе данных счета финансовых результатов; 

4. по аналитическим позициям (сделке, изделию, заказу и т.п.).[6] 

В начале XXI в. господствует мнение, что финансовый результат – это итог деятельности предприятий, организаций, отраслей, регионов, государства за определенный период, обычно квартал или год. Итог определяется как разница между суммой полученных денежных средств и произведенными затратами, для предприятий –. между выручкой от реализации и полной себестоимостью реализованной продукции.[5]

· нашей стране отношение к категории прибыли не всегда было однозначным. Реформирование экономического механизма в направлении создания экономики рыночного типа привело к изменению отношения к показателю прибыли в пользу возрастания его роли в хозяйственном механизме. Рыночные отношения способствуют развитию хозяйственной деятельности и повышению ее эффективности. Прибыль является итогом успешной деятельности и вместе с тем создает определенные гарантии дальнейшего существования организации, поскольку именно она и ее накопление позволяют ограничить и преодолеть различные риски, связанные с реализацией на рынке [4].

Роль, которую прибыль играет в настоящее время, отличается многогранностью и характеризуется многообразием видов, в которых она выступает (рисунок 1).
Развития экономических учений «понятие «прибыли» не носит однозначного характера. Представляя собой конечный финансовый результат, прибыль представляет собой весьма сложную экономическую категорию, и потому возможны различные ее определения и представления (таблица 1).
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Рисунок 1 -. Роль прибыли организации в условиях рыночной экономики
Таблица 1 - Определения понятия «финансовый результат» в работах современных отечественных авторов

	Источник
	Определение

	1
	2

	Современный экономический словарь 

Б.А. Райзберга, 

Л.Ш. Лозовского, 

Е.Б. Стародубцева
	Финансовые результаты — итоги хозяйственной деятельности компании и ее подразделений, выраженные в виде финансовых показателей, таких, как прибыль (убытки), изменение стоимости собственного капитала, дебиторская и кредиторская задолженность, доход

	В.Г. Гетьман
	Финансовый результат представляет собой итог финансово-хозяйственной деятельности организации, формируемый в денежной форме за отчетный период. Он определяется показателем прибыли или убытка, который отражает в обобщенном виде результат хозяйствования и эффективность произведенных затрат 

	А.Д. Шеремет
	Финансовые результаты деятельности организации характеризуются величиной полученной прибыли или убытка

	П.И. Камышанов, 

А.П. Камышанов
	Финансовый результат представляет собой прирост (уменьшение) капитала организации, вызванный ее предпринимательской и иной деятельностью. Данный результат в виде прибыли означает превышение доходов над расходами

	Ю.А. Бабаев
	Величина финансового результата равна разности между соответствующими видами доходов и расходов от обычных видов деятельности, а также прочих видов деятельности

	О.Е. Качкова
	Именно прибыль как экономическая категория отражает финансовый результат предпринимательской деятельности организации, выражающийся в изменении величины собственного капитала организации за отчетный период

	Е.Ю. Астахова, 

И.В. Сафонова
	Одним из важнейших объектов бухгалтерского наблюдения являются финансовые результаты, характеризующие успешность деятельности коммерческой организации и ее положение на рынке, капитализацию компании и другие аспекты, интересующие пользователей бухгалтерской отчетности. Достоверность показателей прибыли или убытка, позволяющих получать объективную информацию о доходах и расходах организации, обеспечивается, только если они формируются на основе единообразных положений для всех субъектов

	А.И. Нечитайло
	Финансовый результат деятельности организации представляет собой итог отношений, обусловленных взаимными расчетами между хозяйствующими субъектами, движением денежных средств, денежным обращением, использованием денег за определенный период, выраженный в форме прироста капитала организации (за исключением его изменения по решению собственников организации)


Таким образом, несмотря на многообразие формулировок, отечественные экономисты определение финансового результата сводят к понятию прибыли или убытка, полученных за отчетный период. [3]

Другим показателем финансового результата противоположным прибыли выступает убыток. Его наличие свидетельствует о неудовлетворительных финансовых результатах, что всегда является следствием нерационального ведения финансово-хозяйственной деятельности, бесхозяйственности, низкого уровня экономической работы и представляет собой выраженные в денежной форме потери, уменьшение материальных и денежных ресурсов в результате превышения доходов над расходами [7].

Финансовый результат в экономическом смысле не обязательно должен совпадать с финансовым результатом в смысле юридическом, величина налогооблагаемой прибыли не равна прибыли балансовой.[6] Кроме того, в деятельности организации существуют материальные обороты, не дающие финансового результата, и финансовые результаты, не служащие материальным оборотом. Поэтому для достижения основной цели бухгалтерского учета – исчисления финансового результата – следует воспользоваться только учетом денежных расходов и доходов.[27] Таким образом, взгляды на финансовые результаты у пользователей могут быть разные, поэтому в таблице 2 представлены наиболее различающиеся определения финансового результата, данные экономистами различных стран.[3]

Таблица 2 - Определения финансового результата экономистами различных областей знаний

	Автор
	Страна
	Профессия
	Определение

	1
	2
	3
	4

	Д. Хикс
	Англия
	Экономист
	Финансовый результат (прибыль) есть прирост в течение отчетного периода капитала (средств, вложенных собственниками). Соответственно убыток определяется как его уменьшение.[67]

	Й. Шумпетер
	Австрия
	Экономист, политолог, социолог
	Финансовый результат есть разница между выручкой и затратами фирмы.[71]

	И. Фишер
	США
	Экономист
	Финансовый результат есть увеличение (уменьшение) в течение отчетного периода оценки актива за счет изменения его доходности.[25]

	В. Крекнит
	Германия
	Экономист
	Финансовый результат – это долг хозяйства по отношению к тому, кто принимает на себя риск, т.е. по отношению к тому, кто имеет право на прибыль.[41]

	В. Ригер
	Германия
	Экономист
	Финансовый результат – это разность между средствами, полученными за все время его существования, и средствами, вложенными в него на момент открытия .[60]


Таким образом, несмотря на отсутствие единого понимания финансового результата, наиболее интересным и перспективным для дальнейшего рассмотрения является первое определение, у истоков которого стоит английский экономист Д. Хикс.

Проведенные исследования показали, что развитие методологии учета привело к возможности использования до 50 различных подходов к исчислению финансового результата. Современная теория финансовых результатов представляет собой сочетание элементов различных представлений об экономическом содержании категорий «финансовые результаты» и «прибыль». Каждый пользователь информации, стремясь к достижению своей цели, может выбрать в качестве критерия финансового результата определенный показатель, а подсистема бухгалтерского учета, как важнейшая составляющая информационной системы хозяйствующих субъектов, должна обеспечивать пользователей прозрачной и объективной информацией не только о данном показателе, но и о факторах, повлиявших на него.[6]
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